productos

Axéria Prévoyance ofrece una amplia gama de productos
dirigidos al mercado de seguros para personas: Préstamos -
Prevision - Salud.
Axéria Prévoyance disefia y distribuye productos genéricos
o registrados, y propone a sus clientes soluciones de
gestion efectivas.

El seguro de préstamo es el producto estrella de Axéria
Prévoyance, con mas de 10 afios en el mercado como el
especialista de seguros de préstamos, ranking logrado a
base de innovacion.

Axéria Prévoyance propone una gama de ofertas

segmentadas, segln el tipo de préstamo o riesgo:

> préstamo inmobiliario clasico

> préstamo de grandes capitales (hasta 7,5 millones €)

> préstamo para riesgos especificos (deportivos,
profesionales)

> préstamo para riesgos complejos (riesgos sanitarios,
profesiones peligrosas...)

Axéria Prévoyance, posicionada en los mercados de
seguros individuales y colectivos, pone a disposicion de
sus clientes productos que cubren:

> el fallecimiento

> la baja laboral

> la invalidez

Los productos de la gama son productos genéricos. No
obstante, Axéria Prévoyance estudia y tasa con sus clientes
soluciones adaptadas a sus expectativas.

La gama de salud se presenta también bajo dos

modalidades, individual y colectiva, con ofertas:

> complementarias a un régimen obligatorio

> suplementarias

> reembolso de gastos desde el 1* euro

> 0 mas especificas, como las ofertas para los habitantes
de areas fronterizas

Axéria Prévoyance también estd presente en el mercado
de la movilidad con ofertas adaptadas a las necesidades y
exigencias de los impatriados y de los expatriados.

Axéria Prévoyance desarrolla una labor activa en materia de

responsabilidad social al abordar el mercado de seguros de

dependencia.

Facilita una respuesta a las nuevas expectativas de los asegura-

dos frente a este riesgo:

> un producto que combina garantias de dependencia y ahorro

> un producto exclusivo de dependencia

> una oferta de garantias especificas de «asistencia» en apoyo
a esta gama

En este nuevo eje de desarrollo, Axéria Prévoyance opta por
integrar en su actividad el conjunto de eslabones de la cadena
de valor del seguro (disefar — asegurar — distribuir — gestionar)
para situarse en el corazofi de cada problematica y combinar
la escucha activa del mercado, las competencias de la red de
corredores distribuidores y el saber hacer de su equipo technico
de productos.
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- Fotografia: B. Gaudillére/Collectif Item - 10/2009

Disefio y creacién: Kzlia



